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e d i t o r i a l

Wettbewerbsvorteile durch 
intelligente Lösungen
Sahlberg als Wertschöpfungspartner für Serienteile und Baugruppen

Die Apparate, Geräte, Maschi-

nen und Fahrzeuge unseres 

täglichen Lebens bestehen 

aus vielen Einzelteilen und 

Komponenten – den Serien-

teilen. Unser Qualitätsan-

spruch, gesetzliche Anforde-

rungen und der Kunden -

wunsch nach möglichst 

wartungs- und fehlerfreien 

Produkten führen dazu, 

dass die Anforderungen an 

Serienteile sehr hoch sind. 

Sie müssen exakt und kon-

stant dem vorgegebenen 

technischen Anforderungs-

profi l entsprechen, im Pro-

duktionsprozess möglichst 

reibungslos oder sogar 

automatisiert zu montieren 

sein, ausreichend und recht-

zeitig, häufi g fertigungssyn-

chron zur Verfügung stehen 

und auf marktgängigem 

Preisniveau liegen. 

Heute produziert kein Herstel-

ler sämtliche Einzelteile selbst. 

Jedes Unternehmen optimiert 

seine Fertigungs tiefe und 

konzentriert sich auf funk-

tions- und qualitätskritische 

Teile oder aber auf bestimmte 

Fertigungsverfahren. Alle 

anderen Teile werden zuge-

kauft. Von Zulieferern wird 

aber nicht nur die Lohnferti-

gung spezifi zierter Teile 

erwartet, sondern zuneh-

mend auch Entwicklungslei-

stungen. Es werden also 

externe Kompetenzträger 

einbezogen und deren Know-

how genutzt, um die eigene 

Entwicklungskapazität 

optimal fokussieren zu 

können. Das Resultat dieser 

Veränderungen sind immer 

leistungsfähigere und fl exib-

lere, aber auch komplexere 

Wertschöpfungsketten.

Sahlberg ist ein solcher 

Kompetenzträger. Das Know-

how des Unternehmens liegt 

im Bereich der polymeren 

Werkstoffe und lässt sich in 

drei Kompetenzfelder eintei-

len: Material, Verfahren und 

Funktion. Materialbezogen ist 

es das Wissen um die Eigen-

schaften und Anwendungs-

möglichkeiten von Elastome-

ren und Kunststoffen in fester 

und geschäumter Form. 

Verfahrensbezogen sind es 

die Produktions- und Verar-

beitungsverfahren für poly-

mere Werkstoffe, also die 

Fer tigungsverfahren für 

Gummiformteile ebenso wie 

die Weiterverarbeitung 

fl ächiger Materialien durch 

Stanzen, Wasserstrahlschnitt, 

Plottern und Lasern sowie 

schließlich die spanenden 

Fer tigungsverfahren für 

Kunst stoffe. Funktionsbezo-

gen liegen die Kompetenzen 

von Sahlberg insbesondere in 

der Schwingungsisolation – 

also der elastischen Lage-

rung –, im Dichten und 

Isolieren. Abgerundet wird 

dieses Spektrum durch ein 

weitreichendes Verklebungs-

wissen und die sich dadurch 

erschließenden Möglichkeiten 

der rationellen Montage.
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Basis dieses Know-hows sind 

100 Jahre Erfahrung mit den 

Werkstoffen, die bereits zu 

Beginn der 60er-Jahre aufge-

baute fi rmeneigene Entwick-

lungsabteilung, vielfältige 

hauseigene Möglichkeiten der 

Materialprüfung, die eigene 

Fertigung und schließlich ein 

ausgewogenes Netz spezia-

lisierter und überwachter 

Fertigungspartner in und 

außerhalb der EU. Die Ingeni-

eure und Anwendungstechni-

ker von Sahlberg können auf 

dieses Bündel zurückgreifen 

und es Kunden zur Verfügung 

stellen. Dabei hat sich immer 

wieder gezeigt, dass gerade 

die Kombination von Materi-

al-, Verarbeitungs- und 

Funktionskenntnissen für die 

Entwicklungsabteilungen von 

Kunden einen entscheiden-

den Mehrwert darstellt, weil 

Sahlberg als Partner echte 

Lösungen erarbeitet und 

nicht nur Teile zeichnet oder 

liefert. Im Detail heißt das 

Mitwirkung bei der Auswahl 

geeigneter Rohstoffe und 

Materialien, der anforde-

rungs- und produktionsge-

rechten Konstruktion, beim 

Werkzeugbau, der Bemuste-

rung und der Qualitätssiche-

rung. Ein weiterer wichtiger 

Vorteil entsteht für Kunden 

durch das Netzwerk qualifi -

zierter Partner. Dies schafft 

hochgradig Flexibilität, da für 

jedes Teil weltweit der jeweils 

optimale Mix an Fertigungs-

einrichtung, Qualitätsniveau 

und Kostenstruktur herange-

zogen werden kann. 

Wenn auch meist nicht 

sicht bar, so sind Serienteile 

von Sahlberg deshalb heute 

in Baggern, Lastwagen, Autos 

und Omnibussen, in Lokomo-

tiven, Druck- und Fertigungs-

maschinen, Abfüllanlagen, 

Beatmungsgeräten und vie -

lem mehr zu fi nden. Dafür 

einige Beispiele.

Ein Automobilzulieferer hatte 

eine elektrische Steckverbin-

dung für den Einsatz im 

Trockenbereich entwickelt, 

die Werkzeuge waren gefer-

tigt. Nun kam nachträglich 

die Anforderung des Schutzes 

vor Feuchtigkeit und Regen-

wasser hinzu. Weil es sich um 

eine Großserienproduktion 

handelte, sollte sich die zu 

entwickelnde Dichtung leicht 

und unkompliziert montieren 

lassen. Eigentlich kein großes 

Problem, aber die Steckver-

bindung selbst war konstruk-

tiv nicht mehr veränderbar 

und bot nur minimalen Platz 

für Aufnahme und Einbau. 

„ 
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Es waren zwei Fragen zu 

klären: Welche Form muss 

das Teil haben, um optimalen 

Schutz zu bieten, und wie 

kommen die Dichtungen 

auf die Stecker? Die Entwick-

lungsabteilung von Sahlberg 

konstruierte zwei Elastomer-

formteile aus Silikon mit 

entsprechenden Konturen, 

die alle Toleranzen zwischen 

Stecker und Aggregatgehäuse 

ausgleichen und die Dichtig-

keitsanforderungen erfüllen. 

Zudem wurde eine Lösung 

für den Produktionsprozess 

entwickelt, eine Vorrichtung, 

mit deren Hilfe sich die 

Form teile schnell und pass-

genau auf den Stecker auf-

bringen lassen. Die Lösung 

überzeugte und Sahlberg 

liefert die Formteile heute 

in die Serie.

Ein anderes Beispiel liegt in 

der Medizintechnik. Sahlberg 

liefert hier an einen Hersteller 

von Therapiegeräten für 

Asthmatiker eine Membran 

für die Drucklufterzeugung. 

Geliefert wird aber nicht nur 

ein kompliziertes Stanzteil 

mit dünnen Stegen und mit 

besonders hohen Anforde-

rungen an Toleranzen, 

Schnitt kantengüte, Sauberkeit 

und Planheit. Neben Material-

defi nition und Verfahrensaus-

wahl wurde von Sahlberg 

außerdem eine spezielle Ver -

packung vorgeschlagen, die 

das Produkt verformungsfrei 

aufbewahrt und die Entnah-

me im Produktionsprozess 

erleichtert. Ebenfalls zur 

Medizintechnik zählt eine 

Lösung für einen Hersteller 

von OP-Leuchten. Der Kunde 

bezog einen Hochleistungs-

kunststoff für die zerspanen-

de Fertigung von Leuchten-

handgriffen, die hohen 

Anfor derungen unterliegen. 

Als die Stückzahlen immer 

größer wurden, schlug 

Sahlberg vor, diesen Griff 

als Spritzteil zu fertigen. 

Daraufhin wurde gemeinsam 

mit dem Kunden die Kontur 

des Griffs überarbeitet und 

spritztechnisch optimiert. 

Seitdem liefert Sahlberg nicht 

mehr das Halbzeug, sondern 

einen aus zwei verschiedenen 

Spritzgussteilen und einem 

Metallstift bestehenden, 

vor montierten Handgriff in 

Serie. Gegenüber der mecha-

nisch gefertigten Variante ein 

erheblicher Kostenvorteil für 

den Kunden.

Die zunehmende Erweiterung 

des Leistungsspektrums von 

Sahlberg um komplette Bau  -

gruppen zeigt auch ein 

Beispiel aus dem Bereich der 

Baumaschinen. Hier liefert das 

Unternehmen schon länger 

ein Abstreiferset. Es handelt 

sich um eine besonders 

verschleißfeste Polyurethan-

platte, die mittels Wasser-

strahlschnitt in eine monta-

gefertige Form gebracht wird. 

Aufgrund der großen Nach-

frage traten beim Kunden 

Kapazitätsengpässe und 

Platzprobleme auf. Deshalb 

wurde Sahlberg dazu aufge-

fordert, die komplette Bau-

gruppe inklusive Metallteilen, 

Klemmleisten, Verschrau-

bungen und Befestigungsele-

menten zu liefern. Heute 

führt Sahlberg die Metallteil-

beschaffung durch, fertigt 

die Baugruppe und liefert 

diese gemäß der Produktions-

planung montagegerecht 

sortiert und verpackt just in 

time an. Zusätzlich wurde 

auch die komplette Ersatzteil-

versorgung für die Baugrup-

pe an Sahlberg übergeben. 

Stärker fokussierte eigene 

Kapazitäten und Kostenvor-

teile sind das Resultat für 

den Kunden. 

Die Beispiele machen deut-

lich, warum sich Sahlberg 

als Wertschöpfungspartner 

seiner Kunden versteht. 

Denn ob es um beratende, 

konstruktive, prüfende, 

fertigende, qualitätssichernde 

oder logistische Leistungen 

geht, um Einzelleistungen 

oder um komplexe Leistungs-

bündel, es steht immer die 

Optimierung der übergreifen-

den Wertschöpfungskette im 

Mittelpunkt. Sahlberg bietet 

sich hier als externer Kompe-

tenzträger an, der seine Aufga-

be in der Erschließung zusätz-

licher Wettbewerbs vorteile für 

seine Kunden sieht. 
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